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Учебно-тематический план по программе 

дополнительного образования 

«Менеджер по продаже недвижимости» 

     

№ 

 

п/п 

Наименование разделов и тем 

Всего 

 академ. 

часов 

В том числе 

Теоре- 

тичес- 

кая 

часть 

(лекции) 

Контроль 

1 Виды продаж. Технология продаж 44 44 - 

2 

     Понятие недвижимости. Виды объектов 

     недвижимости  

    

42 42 - 

3 Маркетинг в недвижимости 34 34 - 

4      Оценка недвижимости 40 40 - 

5  Правовые аспекты сделок с недвижимостью 26 26 - 

6 Психология продаж 34 34 - 

7 
Деловое общение и профессиональная 

этика 
34 34 - 

  Итоговая форма контроля (тестирование) 2  2 

  ВСЕГО 256  2 
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